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BANCA
PIFITIC?) Fogio 1/ 2

avorare fianco a fianco con
le banche, come fa Cedacri da
oltre trent'anni, consente di ve-
dere da vicino come cambia-
no le loro esigenze, i loro obiet-
tivi e le loro priorita. Secondo quanto ha po-
tuto osservare Cedacri, oggi sono gli istituti ban-
cari di medie dimensioni a continuare a senti-
re maggiormente la pressione sui costi, resa piti
urgente dalla necessita di fornire alla clientela
servizi sempre innovativi e di qualita per man-
tenere la competitivita sul mercato. E" pensan-

maggio 10

2 |l punto di partenza:
saper comprendere
le necessita delle banche

= A cura della Redazione

TELLIGENCE do soprattutto a questo tipo di banche che Ce-

dacri ha messo a punto un’offerta di soluzioni

IREZIONALI: per specifici ambiti applicativi, configurate per

interfacciarsi con i sistemi in house della ban-

SOLUZIONE ca. In questo modo gli istituti di credito posso-

no disporre di servizi di eccellenza, con la ga-

IFICAZIONE ranzia della continua evoluzione del prodotto
e contenendo i costi.

LLO DI GESTIONE. Cantenere i costi non significa solo ridurre le

spese, ma anche sapere ottimizzare le risorse
a disposizione. Per questo Cedacri, sempre nel-
I'ambito delle soluzioni verticali, ha scelto di strin-
gere un accordo di partnership con zeb/, so-
cieta tedesca specializzata nell'offerta di soluzio-
ni software per il mercato finanziario, per la com-
mercializzazione in Italia di una nuova soluzio-
ne integrata di Pianificazione e Controllo. Va-
lue Manager, questo & il nome della soluzio-
ne, e il frutto della sinergia e delle competen-
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